
免费索取一起发发营销大师创富部分精品视频

索取地址：http://t.cn/zln1Xd5http://t.cn/zln1Xd5http://t.cn/zln1Xd5http://t.cn/zln1Xd5

本文由 一起发发营销论坛 整理收集

一起发发高级交流群：274175672274175672274175672274175672

微薄营销的重要性

整理人：强子

QQ:QQ:QQ:QQ: 898803387898803387898803387898803387

在分享开始前我想先让大家自己想想微博营销是否有重要

性，如果有，那您再继续往下看，如果没有，那您可以不看的。

微博营销的重要性：如果您的一个微博有听众10万人，在这

样一个庞大的人数中您可以想象给您带来的流量，这只是很表面的一

些，如果做好了，让你做淘宝客都让你赚翻那如果是100万、1000万

呢？可想而知。有人会问说我要达到100万、1000万的听众真的是天

方夜谭，确实，很难，但是做微博营销需要的是耐性培养，慢慢的把

微博养大，10万是没问题的，接着发展几个10万更是没问题的。大

家可以看看”陈冠希微博“”凤姐微博“要有实名认证的噢，你们就知道

他们微博中的广告的力量，那种转播量等等，还可以看看一些幽默笑

话微博、冷笑话微博、全满满的广告。

现在先跟大家分享些方法：
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第一步：选题

大家可能会注意到我那三个微博的主题了吧。爱情主题、营销

技巧与素质提高主题、名人主题。那有什么联系呢？ 且听我细

细道来:

1.1.1.1.定位：要定位好您的客户群，不然您将来得到的人流量转

化率不会高。因为我店铺卖的是藏菊茶，也就是一种降火、去毒的保

健花茶，一般喝这种的比较多的应该属于商务人群或者女性人群以及

一些业务精英送礼的，所以我要针对的客户群应该是一些有工作、有

收入的白领人员或者女性朋友，于是，我选题的定位就定位到了这一

方面，白领或者工作人员都有一颗积极向上的心态，想要改变自己的

素质与及营销能力达到更好的生活水平，同时他们也是注意保健的一

类人，我的营销效果前期就先预见到了，他们会主动收听我的微博，

将来来到我店铺后更会考虑我店铺的宝贝。

有人会问我为什么还养个爱情主题的微博，那是因为我的店

铺未来发展不止于此，我想要做其他类目的产品，而大家可以思考下，

一群对爱情充满憧憬的人，你说他们是不是一群感性而又充满理想的

年轻人，正所谓中国未来的电子商务高消费者都在这样一群年轻人
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中，我现在能不先把他们拉过来吗，等到未来他们将是消费的主力军。

所以说一个主题需要酝酿培养好久好久，久的可能都好几年。

有人还会问你为什么还养了个名人微博，是的，借力的方式想

必大家都懂，为什么草船借箭能以少胜多，其原因就在于借了东风，

名人效应，以名人的名气来当诱饵吸引更多的粉丝，其绝对然是完完

全全的活粉丝，绝对没有僵尸粉，有人会问名人都是有实名认证的，

对，没错，我们确实没实名认证，但是有时候因为太过迷恋一个人会

不管他是不是本人而义无反顾的去收听的，这点我很有体会，我那些

粉丝一个个收听后都好惊讶的问“你真的是***吗？”“***这真的是你

微博吗？”等等。你可以看我三个微博中数这个名人微博的粉丝最高，

即使将来我弄友情链接也会带来大效益。这就是借力营销。

所以说，前期选题是很关键的。选什么都要有一个长远的打

算计划。选题之前还有一个要注意的是，你这个话题要有源源不断的

话题内容，可以保证到几年之内你不会没有内容可以发，有原创是最

好的。
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第二步：装修

微博装修没有像我们 QQ空间那样可以让你任意摆弄，但是

它仍然是可以装修的，那就是背景大图，大背景图我们可以自己上传，

这时大家要留点心了，可以把自己产品用 PS编辑个大背景图，不过

切记不要有广告，也不要太多广告，如果想广告就等到以后养大微博

后吧。上传上去后，每次听众进你的微博时都会看到你的产品，无形

中他们会慢慢的接受这产品的。大家哟看到下图中右上角的那个吗？

明白了吧，这就是装修的学问。

其次装修时还有标签要设置好，标签上面要跟主题相关，那样

就会有更多的人收索到你的微博。

最后头像也要跟微博主题相关。

唯一前期可以弄广告的是你的微博设置中有一个可以写你网
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址的那里，你可以加入自己的网址。

第三步：实名认证

微博的实名认证有点像我们淘宝中的保证金，如果你认证后

两个相同名字的微博有实名认证的会排到前面。可以想象为什么实名

认证的明星的微博粉丝那么高了吧。你认证了人家才知道是不是你，

同时更具有一份权威。

第四步：养微博

养微博说实在话就像养孩子一样需要耐心、爱心、细心，不然

是养不大的。

1.1.1.1.每天必须定期的广播：广播内容跟你的微博主题要一致，除
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了名人微博外（名人微博可以不用天天更新，但是更新要把自己当成

他来更新），发广播就像发心情一样，通过广播可以拉近你跟听众的

关系与及信任感。前期切记少发广告。在每条广播后面都要加上一句”

推荐收听@你的微博“，这样更容易使别人看到后来收听你微博。

2.2.2.2.听众：如果你嫌太慢的话前期可以弄些僵尸粉，微博中有很

多互听。这样一下子让你听众数达到2000没问题的，不过本人不喜

欢僵尸粉那么多，粉到两三百就差不多了。

3.3.3.3.私信：私信是一个可以跟您粉丝增加感情的方式，可以通过

私信跟粉丝拉近距离，让其帮您拉粉丝，帮您转播，不过不能经常用，

所谓天天求人欠下的感情债将无法还的，偶尔请求还是可以的。私信

还有一个功能，你可以发给陌生人，可以发写比较好笑、有趣的、或

者有创意的、或者关心的东西、祝福等等给他，这样拉近与他距离，

请他收听你。

4.4.4.4.帮忙：乐于助人是中华民族的传统美德，你可以少请别人帮

忙，但你必须多帮别人忙，微博中也是如此，网络要建立感情真的很

容易，一个小小的帮助就能让人铭记在心，那样请求他收听你就轻而

易举了。
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5.5.5.5.评论：评论名人的微博，评论的方式要有创意，或骂或笑随

你出招，必然有其粉丝会来你这的。

6.6.6.6.转播：有人说可以转播一些有趣的话题，但是我不大建议这

样，最好是转播和自己主题相关的话题，那样你的微博才显得更权威

性。

7.7.7.7.收录：提交到微博收录，如果一旦收录后可能就会出现在微

博广场首页。

8.8.8.8.原创：有能力尽量多原创。

9.9.9.9.互荐：这个算比较后期的了，如果你微博粉丝都达到好几

万了以后，你可以像第一条那样在广播后面”推荐收听@微博名称“达

到粉丝的互相流动。等到上十几万后可以再养些其他主题微博互相推

荐，那样粉丝增加速度将更快。

第五步：托
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这一步非常有用，也非常重要关键，不管在养微博还是在微博

营销中都起到非常重要的作用。刘谦魔术的成功，董卿的被怀疑，起

因全是一个”托“，不管真假，但我们可以相信””””托““““的力量是无穷大的。

以后我会专门写一个”托“在站内站外各种推广中的应用帖子。现在分

析”托“在微博营销中的用法：

1111：””””托““““粉丝：可以自己开小号粉，不过速度不快，可以尝试，

人手和电脑多的卖家可以使用；

2222：””””托““““好话：在你的微博中可能会遇到一些负面的评论，比

如你的名人微博中，很多人会怀疑你的真假，这时就需要你的”托“来

评论给大家定心丸了，如”不管他是不是本人，我都支持，因为爱他

没有理由，永远支持你“等等；

3333：””””托““““转播：一条广播出来后还是需要高转播来增加你的权

威性，信任度，用多个小号偶尔帮忙转播还有点必要的。

4444：""""托""""聊天：这一个要有学问了，呵呵。你的微博在别人评

论后，你可以用主号跟其聊天，增加你主号跟听众的信任度，用小号

跟评论的听众聊天，是增加听众的感情，这像是一个大家庭一样，听
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众互相聊得很好以后，他会对你的微博有依附性，会喜欢到你微博来，

同时通过长篇的微博聊天，使得你的微博评论内容非常充实，价值非

常可观。

5555：””””托““““评论：这跟第四条有点像，用小号自己评论转播，有”@

好友“最好。

第六步：有奖转发

通过这种方式也可以增加粉丝，比如设置活动：收听++++转发

+@+@+@+@3333个好友 就有机会获得20元话费等等一系列活动需要你自己制

定。这个可以用在增加粉丝以及为营销上面。

第七步：微营销

前期微博养起来后就到我们的重头戏了——微营销

如何营销：此时我们的微博也许已经有5——10万的听众了。
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1：改掉设置里面的一切，能放广告的就放吧，比如简介中一大

段都可以写的，地址链接等等；

2：广播内容也可以偶尔加入一些广告广播了，但频率不能太高；

3：发广播除了广告链接外还可以以软文的方式进行广告；

4：装修大背景图可以考虑出现产品图及促销信息了，但要求要

精简；

5：别忘了微博可以到QQ空间的，空间可以做一些广告等等的，

微博也要通过一些更好的主题进到空间日志，因为微博内容是有字数

限制的，而空间是文章形式，两者样紧密结合，使得听众更有依赖性；

6：有奖转发；

7：仍然不能忘了重要的托，评论中可以以托对聊对产品进行

评价噢。
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今天就跟大家分享到这，大家如果有什么不清楚的可

以窗口私聊我。微博营销是一种化主动为被动的方式，让客户自己通

过微博自行的来到我们店铺购买，如今微博营销已经迫在眉睫了，做

好微博营销是势在必行的。今天跟大家分享微博的秘密，下次会跟大

家分享 QQQQQQQQ营销的秘密，以及跟大家分享如何通过微博与 QQQQQQQQ的紧

密结合到达更大的效益化。
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